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počet objednávek od ledna 2008 je 510, což je průměrně 28 za měsíc


marže ja nastavená nízko, aby si eshop získal zákazníky a pohybuje se mezi 13 až 39, průměrná marže je 17 %


návštěvnost podle google analytics průměrně 3500 za měsíc


počet registrovaných uživatelů 250, v eshopu je povolená možnost nakupovat i bez registrace


sklad – není nutné vytvářet zásoby, z velkooobchodu objednáváme jednou maximálně dvakrát za týden a hned ho přeposíláme zákazníkům


měsícní obrat je 30 000








průměrný výdělek je 3500/měsíc, výdělek by se dal výrazně zvýšit podpořením reklamy a zvýšením marže, které jsou velmi nízké a většina cen je nejnižší na trhu


dodavatel – máme jednoho hlavního a příležitostně objednáváme ještě od jiného


počet zboží v eshopu víc než 2000


průměrná cena objednávky je 680,- Kč


obrat ke konci roku (listopad, prosinec) bývá 2 až 3 násobně oproti normálním měsícům, proto je pro Vás ideální doba na nákup 


faktura pro nákup eshopu je možná








Osobně jsme využívaly služby České pošty, ale to neznamená, že nemůžete použít i jinou alternativu dopravy.  Počet vrácených balíků je zanedbatelný a číslo je někde okolo 10, tedy v našem případě je to méně než 2 %. Ve většině případů je to tím, že si zákazník zapomene zboží vyzvednout v uvedené lhůtě.


Další zajímavá funkce eshopu  je, že po odeslání balíku je možné přes administraci vložit podací číslo balíku, který dostanete na poště a zákazník tak může sledovat v jakém stavu se jeho objednávka nachází. Je to také služba kterou můžete využít i Vy jako obchodník v případě, že Vám zákazník zavolá, že nedostal svůj balík a Vy tak rychle dokážete zjistit, kde se nachází. 


Více zajímavostí o administraci se dozvíte v kapitole „Adiministrace“. I tak Vás budou zajímat bližší detaily a čísla o fungování eshopu, také najdete v kapitole „statistiky“. Údaje budou podložené i statistikami z google analystics.








Vážení zájemci, rádi by jsme Vám nabídli k odkoupení zavedený eshop v oblasti chovatelských potřeb. Eshop funguje už od ledna 2008 a za tu dobu si našel svoje stálé zákazníky, kteří se rádi vracejí a každý měsíc přicházejí noví. Internetový obchod na první pohled zaujme zákazníka svým jedinečným designem a jednoduchým ovládáním.


Z administrativního hlediska je velmi jednoduchý na použivání a správu položek v obchodě. Stav skladu se automaticky natahuje z velkoobchodu, takže zákazník hned ví či zboží dostane hned anebo ne. To je samozřejmě pro Vás jako potencionálního provozovatele takového obchodu také důležité, protože nemusíte pro ověření každé položky volat do velkoobchodu. V současnosti eshop funguje bez nutnosti provozovat skladové zásoby.


Objednávky od zákazníků, se objednávají jednou maximálně dvakrát týdně u dodavatele. Podle množství objednávek Vám zboží přijde buď domů nebo si pro zboží můžete chodit sami. Potom jediná práce je výrobky zabalit, vytisknout fakturu a potřebné dokumenty k balíčku a poslat poštou.








Kapitola první:





Něco o nás

















Momentálně je ideální čas na koupi eshopu.  Blíží se konec roku a poslední měsíce, hlavně listopad a prosinec znamenají 2 až 3 násobné zvýšení obratu.








Ještě by jsme rádi podotkli, že důvod prodeje eshopu je jednoduchý a nemusí ve vás vzbuzovat žádné podezření. Eshop byl spravovaný majitelku, která se v současné chvíli připravuje na mateřskou dovolenou. Této části svého života by se chtěla věnovat naplno a proto se rozhodla, že eshop nabídne na prodej.




















Kapitola druhá:





Statistiky a fakta





v administraci máte také seznam všech zákazníků, registrovaných i neregistrovaných


můžete přidávat různé typy dopravy a také i jejich cenu


je tam podrobné počítadlo, které ukazuje detailní přístupy na stránku, nejnavštěvovanější kategorie, výrobky a hledané slova


funguje export a import do csv, což umožňuje hromadné změny parametrů anebo ceny výrobků


implementovaný je i export do xml ve formátu pro vyhledávání výrobků jako je například zboží.cz


taktéž je tam tlačítko na aktualizování stavu výrobků přímo z velkobchodu


statistiky s nejprodávanějšími výrobky


detailní měsíční statistiky s informacemi jako jsou: obrat, zisk, marže, počet objednávek, počet výrobků, cena za objednávku, zisk za objednávku......


obsahuje správu bannerů, kde můžete přidávat cizí nebo vlastní bannery přímo do eshopu








Eshop je monitorovaný za pomocí nástroje google analytic a pomůže Vám ukázat návštěvnost, odkud zákazníci chodí, jaké klíčové slova vyhledávají, kolik zákazníků se znovu vrátí na stránku a také kolik nových lidí denně přichází. To všechno za prvních 6 měsíců tohoto roku.








Kapitola třetí:





Google analytics





Na následujícím grafu, který je mimochodem součástí administrace eshopu můžete vidět množství objednávek za celé působení eshopu. Tedy celý rok 2008 a prvních 7 měsíců roku 2009, kdy byl prodej dočasně pozastaven. Samozřejmě do doby kdy se najde vhodný kupec, který bude pokračovat v provozu. Pokud Vás zaujal pokles v měsících 7,8,9, tak je vysvětlení jednoduché, většina lidí má v tomto období hlavně starost kam jet na dovolenou. Z grafu, který ale obsahuje více než roční data můžete lehce odhadnout následující vývoj bez nutné marketingové a jiné podpory.








Kapitola čtvrtá:





Graf objednávek





velmi jednoduchá správa a údržba


je možné vytvářet neomezené množství kategorií


ke každému výrobku je možné přidat neomezené množství obrázků


jeden výrobek může obsahovat víc cen (například podle velikosti a barvy)


objednávky Vám chodí na email


take je v provozu notifikace příchozí objednávky na mobil ve formě sms


všechny objednávky jsou v administraci, kde je možné je vyhledávat, tisknout případně upravovat 


k objednávkám je možné zadat Podací číslo balíku České pošty a sledovat tak jeho stav


je možné zapsat k objednávce skutečné poštovné a hned vidět Váš čistý zisk


k objednávkám také zapisujete, zda Vám peníze za objednávku již přišli, tím můžete sledovat nezaplacené objednávky








Kapitola pátá:





Administrace





50 000,- Kč





Cena:





olga.stojanoska@daspapanicko.cz





Kontakt:





+420 605 835 761





Telefon:





Cena eshopu sice na první pohled může vypadat jako 14 násobek současného měsíčního zisku při takovém výpočtu, zapoměli jsme ale na cenu samostatného eshopu, který byl vytvořen přímo na míru, splňující všechny nároky pro provoz úspěšného obchodu v oblasti chovatelských potřeb. Také podpořený lákavým a jedinečným designem, který upoutá zákazníky na první pohled. Nemluvě o tom, že při trošce snahy v oblasti marketingu a reklamy by se z malého eshopu velmi rychle mohl stát výnosný byznys. Nejtěžší je vždy začátek, se kterým je spojeno mnoho problémů, ten jsme ale za Vás udělali my. Tak na co ještě váhat ? Pokud Vám v této prezentaci něco uniklo nebo by jste chtěli nějaké další doplňující informace neváhejte nás kontaktovat na uvedeném emailu, případně telefonním čísle.
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Eshop s chovatelskými potřebami na prodej








